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INDICATORE A IMMERSIONE:
IL LIVELLO MINIMO È SOTTO CONTROLLO
L’indicatore elettromagnetico a immersione 
IEG-TQ071-18x1,5 di F.lli Giacomello nasce 

per presidiare il 
punto più critico 
di ogni serbatoio: 
il livello minimo. Il 
prodotto assicura 
il controllo co-
stante di oli mine-
rali e liquidi non 
corrosivi né in-
fiammabili in ser-
batoi e centraline 
o l e o d i n a m i c h e , 
intervenendo nel 
momento esatto 
in cui il sistema 
rischia di lavora-
re “a secco”. Un 
unico dispositivo 
permette di pre-
venire blocchi 
improvvisi, mal-
funzionamenti e 
costi di manuten-
zione straordina-
ria, proteggendo 

pompe, motori e componenti sensibili. Ve-
diamo alcune delle sue caratteristiche prin-
cipali, a partire dalla progettazione per il 
controllo del livello minimo in serbatoi e 
centraline oleodinamiche con oli minerali 
fino a 80°E di viscosità e liquidi non corrosi-
vi e non infiammabili. Un interruttore Reed 
comandato da magnete nel galleggiante ga-
rantisce una commutazione netta e precisa 
in corrispondenza del punto di intervento, 
riducendo al minimo falsi allarmi e man-
cate segnalazioni. Contatti SPST o SPDT 
permettono di pilotare direttamente segna-
lazioni luminose e acustiche o l’azionamen-
to di apparecchiature elettriche. L’attacco 
M18x1,5 assicura un’installazione rapida e 
sicura su una vasta gamma di serbatoi e uni-
tà oleodinamiche, anche in retrofit. Infine, la 
tenuta è affidabile grazie a guarnizione pia-
na in gomma sintetica antiolio e controdado 
di serraggio, per una connessione robusta e 
resistente nel tempo. 

With the immersion gauge
the minimum level is under control
The IEG-TQ071-18x1.5 electromagnetic 
immersion gauge by F.lli Giacomello was 
designed to monitor the most critical 
point in every tank: the minimum level. 

This product ensures constant monitoring 
of mineral oils and non-corrosive and non-
flammable liquids in tanks and hydraulic 
power units, intervening at the exact 
moment the system risks running dry. A 
single device prevents sudden shutdowns, 
malfunctions, and extraordinary 
maintenance costs, protecting pumps, 
motors, and sensitive components.
Here are some of the main technical 
features. It was designed for monitoring 
the minimum level in tanks and hydraulic 
power units with mineral oils up to 80°E 
viscosity and non-corrosive and non-
flammable liquids. 
A magnet-controlled reed switch in the 
float ensures clean and precise switching 
at the switching point, minimizing false 
alarms and missed signals.
SPST or SPDT contacts allow for direct 
control of light and audible signals or 
the activation of electrical equipment. 
M18x1.5 connection ensures a quick and 
safe installation on a wide range of tanks 
and hydraulic units, including retrofits. 
Last but not least, the sealing is reliable 
thanks to a flat, oil-resistant synthetic 
rubber gasket and locking nut, for a 
robust and long-lasting connection.

CRESCITA NEL MERCATO ASIATICO
PER IL GRUPPO TEDESCO
Il Gruppo LAPP (specialista nella fornitura 
di prodotti per la tecnologia di connessione 
e nella distribuzione di cavi elettrici, pres-
sacavi, connettori e accessori) chiude con 
vendite di 1,93 miliardi di euro l’esercizio 
fiscale 2025. Trainata dalla crescita in Asia 
e America, l’azienda tedesca ha compensa-
to la flessione dell’anno precedente, regi-
strando un +6%.

«La crescita in Asia e America ci sta soste-
nendo in un momento difficile per i mercati 
europei» dichiara Matthias Lapp, CEO del 
Gruppo. «Il contesto generale in Europa e 
in Germania resta una sfida. Da un lato l’au-
mento dei costi e della burocrazia, dall’altro 
una persistente debolezza economica.» In-
dia, Cina e Corea del Sud sono i principali 
motori di crescita, ma anche Messico, Bra-
sile e Canada registrano buone performan-
ce. LAPP sta crescendo in particolare nei 
settori dell’intralogistica, sistemi di accu-
mulo a batteria, delle infrastrutture e della 
produzione alimentare.
Matthias Lapp guarda al 2026 con cauto 
ottimismo: “Il passaggio alle energie rinno-
vabili, i sistemi di accumulo, i data center e 
l’intralogistica richiedono sempre più ener-
gia, più dati e più connessioni”.
In Italia il Gruppo LAPP opera da decenni 
e conta 460 dipendenti, 5 sedi e 3 siti pro-
duttivi.

Growth in the Asian market
for the German group
LAPP Group (supplier of integrated 
solutions and branded products in the 
field of cable and connection technology) 

achieves sales of EUR 1.93 billion in fiscal 
year 2025. Driven by growth in Asia 
and America, the German company thus 
offsets last year’s decline in sales and 
grows by around 6%.
“Our growth in Asia and America is 
helping LAPP through difficult times 
in our European home markets” says 
Matthias Lapp, CEO of LAPP Group. 
“The general conditions in Europe and 
Germany remain challenging. Rising costs 
and bureaucracy on the one hand, and a 
continuing weak economy on the other.”
India, China and South Korea are the 
main growth drivers, but countries 
such as Mexico, Brazil and Canada are 
also performing well. LAPP is growing 
particularly strongly in sectors such 
as intralogistics, battery storage, 
infrastructure and food production.
Matthias Lapp is looking ahead to 2026 
with cautious optimism: “Renewable 
energies, battery storage systems, data 
centres and intralogistics require more 
energy, more data and more connections”. 
LAPP Group has been operating in Italy 
for decades. Today has 460 employees, 5 
locations, and 3 production plants.
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